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Prêts pour
2027
13 offres clés en main.
Livrées en décembre. Utiles dès janvier.
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DPL adapte ses offres
à votre fin d’année

L E  C O N S T A T

Peu de temps dans
les agendas en fin d’année

2027 démarre vite,
avec beaucoup de sujets

Un budget 2026
encore à engager

N O T R E  R É P O N S E  :  D E S  O F F R E S  C L É S  E N  M A I N

100 %
de la production réalisée
par DPL

4 h
maximum de votre temps :
cadrage et restitution

Mi-déc.
livraison du livrable final

Janv.
un outil prêt à l’emploi
pour lancer 2027

Chaque offre est un forfait : commande avant le 15 novembre,
livraison mi-décembre, facturation sur le budget 2026.



Votre produit et vos clients
V O T R E  B E S O I N N O T R E  O F F R E  C L É  E N  M A I N  ·  V O T R E  T E M P S

Vous lancez ou
relancez un produit
Médicament ou dispositif
médical

Étude de marché & parcours de soins 2 h

Savoir où le digital peut aider votre produit, de la prescription à l’usage au quotidien.

V O U S  R E C E V E Z

Analyse du marché et cartographie des acteurs
Parcours de soins détaillé, étape par étape
Pain points des patients et des professionnels de
santé

Benchmark des solutions digitales existantes
3 pistes digitales priorisées pour l’usage et
l’adhérence

Vous voulez mieux
toucher vos clients
Professionnels de santé,
pharmacies, patients

Accompagnement GEO 1 h

Savoir ce que les IA génératives disent de votre
marque, et l’améliorer.

V O U S  R E C E V E Z

Plateforme ysura 1 h

La solution ysura de gestion de la relation client,
déployée avec DPL.

V O U S  R E C E V E Z

Audit de votre marque dans les réponses IA
Contenus prioritaires à créer ou corriger
Du petit projet à la mission complète

Démo d'1 h sur vos cas d’usage terrain
Conditions financières attractives fin 2026
Mise en place accompagnée par DPL



Votre stratégie IA 2027
V O T R E  B E S O I N N O T R E  O F F R E  C L É  E N  M A I N  ·  V O T R E  T E M P S

Vous fixez vos
objectifs IA 2027
Direction, BU ou fonction

Roadmap IA 2027 3 h

Partir de l’existant pour fixer des objectifs IA
réalistes en 2027.

V O U S  R E C E V E Z

Cartographie des outils IA 1 h

Un repère simple pour choisir parmi les solutions IA
du marché.

V O U S  R E C E V E Z

Audit des outils et usages IA déjà en place
Manques identifiés et cas d’usage priorisés
Objectifs et plan d’action 2027

Solutions classées par fonction : achats, médical,
marketing, terrain
Pour chaque outil : usage, atouts, limites
Format prêt à diffuser en interne

Vous voulez
embarquer votre
CODIR et vos
équipes

Keynote prospective 2027 1 h

« Quel est votre plan 2027 ? » : une intervention
courte pour votre CODIR.

V O U S  R E C E V E Z

Veille IA & communauté 1 h

Garder vos équipes informées et actives sur l’IA,
toute l’année.

V O U S  R E C E V E Z

État de l’IA en santé : ce qui a changé en 2026
Exemples concrets du secteur
Les questions à trancher pour 2027

Veille mensuelle sur l’IA appliquée à la santé
Posts hebdomadaires sur un cas d’usage
Animation de votre communauté IA interne



L’IA au service de vos équipes
V O T R E  B E S O I N N O T R E  O F F R E  C L É  E N  M A I N  ·  V O T R E  T E M P S

Vous voulez faire
gagner du temps à
vos équipes
Terrain, marketing, médical

Agents IA 2 h

Des agents Copilot configurés sur vos tâches, du
plus simple au plus complet.

V O U S  R E C E V E Z

Kit Power Automate 2 h

Automatiser les tâches répétitives dans votre
environnement Microsoft.

V O U S  R E C E V E Z

Agent prêt à l’emploi, ex. préparation de visite
Ou suite d’agents pour une filière, avec sa
gouvernance
Guide d’utilisation et fiche de maintenance

Automatisations configurées et testées
Mode d’emploi pour chaque automatisation
Hotline pour les questions et ajustements

Vous voulez que
vos équipes
adoptent l’IA
Sans formation longue

Coaching managers & BU 2 h

Une session courte pour les directeurs de BU et
leurs managers.

V O U S  R E C E V E Z

Kit cas d’usage & prompts 1 h

Le playbook DPL, prêt à diffuser, pour progresser à
son rythme.

V O U S  R E C E V E Z

2 h : comment intégrer l’IA dans son équipe
Cas d’usage adaptés à l’activité de la BU
Premières actions à lancer en janvier

Cas d’usage classés par métier
Prompts testés, prêts à copier
En auto-formation ou accompagné par DPL



Board d’agents virtuels O F F R E  P H A R E

Vous voulez tester une
décision avant de la présenter
Simuler les échanges entre les fonctions de
l’entreprise

Offre clé en main 2 h

Des agents IA qui jouent les fonctions de l’entreprise :
une question posée, chaque fonction concernée
donne son avis.

V O U S  R E C E V E Z

Board configuré avec vos fonctions : accès au
marché, médical, réglementaire, commercial,
communication
Scénarios prêts à l’emploi : lancement, inspection,
officine
Création de vos propres agents et scénarios
Prise en main avec vos équipes

E X E M P L E  :  L ’ O R C H E S T R A T E U R  D P L

1 Choisir les agents
Parmi vos fonctions ou un
scénario prêt

2 Poser la question au
board
Ex. : une stratégie produit
avec une solution digitale

3 Lire l’avis de chaque
fonction
Le chef d’orchestre fait
réagir les agents concernés



AI Compass O F F R E  P H A R E

Vous voulez piloter votre
stratégie IA
Conformité, déploiement des outils, retour
sur investissement

Offre clé en main 2 h

AI Compass est une plateforme d’optimisation de la
stratégie IA pour les laboratoires pharmaceutiques.

V O U S  R E C E V E Z

Audit de la conformité réglementaire : AI Act,
EMA, ICH, GxP
Pilotage et optimisation de la stratégie IA en
temps réel
Suivi de l’implémentation des outils IA
Mesure du ROI de vos projets IA
Benchmark face aux autres laboratoires

4  M O D U L E S

M O D U L E  0 1

Inventory
Situer votre maturité IA face au
reste de l’industrie pharmaceutique

M O D U L E  0 2

Diagnostic
Auditer vos outils IA face à l’AI Act,
l’EMA, ICH, GxP

M O D U L E  0 3

Roadmap
Transformer le diagnostic en plan
d’action opérationnel

M O D U L E  0 4

Regulations
Suivre votre conformité en continu,
avec alertes en temps réel



R É S E R V E Z  V O T R E  O F F R E  A V A N T  L E

15 novembre
Livraison mi-décembre,
facturation sur le budget 2026.

V O S  C O N T A C T S

Pascal Bécache
Co-Founder & Business Development Director

pbecache@digitalpharmalab.com
+33 6 88 38 74 85

Marine Giraud
Account Manager

mgiraud@digitalpharmalab.com
+33 7 78 18 45 88

Together, beyond the limits · www.digitalpharmalab.com


